
was ist es und was bringt es? 

Unterschied eInvoicing?

In ca. 35 Min. kurzen Überblick

Sicht eines neutralen Beraters

Erfahrungen aus der Praxis
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20 Jahre Erfahrung, neutrale Beratung

Ursprünglich viel Scannen, OCR und Workflows, 
dabei viel Rechnungen

Seit 10 J. viel eRechnung

Basware Webinar

07.11.2016(c) B&L Management Consulting GmbH 2



DMS-Studie zeigt 
–> Automatisierung im Einkauf/Verkauf

Kein Kampf mehr um den Beschaffungsprozess
<>
Cross Selling, Bundles
(Turnschuh / Fitnessband)
M&M melden Bedarf
<>
Neue Partnerschaften
<>
Anspruch an Einkauf wird höher
Daten & Tools erforderlich
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Dunkelbuchung ist das 1. Ziel
<>
„3% Skonto, 14 Tage“ war gestern
Innov. Rabattmodelle als 2. Ziel 
<>
Die Punkte bedingen sich gegenseitig und 
erfordern IT-Systeme (und strukt. Daten)
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Warum P2P?

Nutzenpotenziale
1. Einhaltung RL/Verträge

2. effizientere Bearbeitung, Skonto
Basware’s P2P solution was rolled out in two phases:
1. started with AP Automation 
2. 1 year later eProcurement
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Was ist der Preis? 

Viele Schritte
Viele Beteiligte (OE)
Viele Dokumente

Basware Webinar

07.11.2016(c) B&L Management Consulting GmbH 6



Hinzu kommen:
Zentralisierung
Lieferantenreduktion
Standardisierte Produkte
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Dunkelbuchung (oben):
verschiedene Auffassungen:
- Nutzung nur bei geringen Beträgen (z.B. 500 EUR)
- Betrag egal, da die Bestellung schon teils mehrstufig freigegeben wurde

Entscheidungsbedarfe (unten):
- Wenn gewünscht Festlegung einer Wertgrenze für Dunkelbuchungen.
- Sollen nur bestimmte (besonders bekannte) Rechnungssteller in den Dunkelbuchungsprozess einbezogen werden?
- Festlegung der Freigabestrategie, z.B. soll die Bestellung bereits mehrstufig freigegeben werden oder erst die Rechnung usw.

Stammdatenqualität ist mit entscheidend
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Viele Systeme im eigenen Haus und beim Lieferanten
Viele Abhängigkeiten

Auch Stammdaten oft verteilt

Komplexität steigt mit #Systeme 
exponentiell

Ziel: #Systeme reduzieren 
Verbleibende Systeme integrieren
<>
P2P ist auch IT-Projekt
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DL & SW reichlich vorhanden

Basware Webinar

07.11.2016(c) B&L Management Consulting GmbH 10



Anbieter versuchen den kompletten Beschaffungsprozess – also Purchase-to-Pay – zu unterstützen.

39 von 61 Anbietern bieten eine – wie auch immer geartete – Unterstützung des Bestellwesens. 

Knapp 60% dieser Anbieter offerieren auch Leistungen für kleine Unternehmen.
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Monetär maximales Potenzial

Im Online-Handel sind die Bedingungen günstig,
Aber auch andere Unternehmen haben es geschafft

Invest auch bzgl. Prozessoptimierung, Dienstleistung und Projekt

Payback bei Forrester: 15 Monate

P2P ist machbar!
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Mehr Info im Buch für 49,- €
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